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Bei vielen Etats und Kampagnen, 
ist e-dialog nicht top-of-mind, ob-
wohl die Expertise von Österreichs 
größter Spezialagentur für Data-
driven Marketing relevant wäre.



Renommiertere Agenturen hinge-
gen werden öfter gegoogelt. Doch 
kein Mitbewerber schaltet Google 
Ads, um leichter gefunden zu wer-
den. Das nutzen wir eiskalt aus:







Wir schalten Google-Ads auf die 
Namen unserer Konkurrenz und 
positionieren uns so als unum-
gängliche Ergänzung zu den be-
kannten klassischen Agenturen.









Auf einer Landingpage sammeln 
wir über ein Kontaktformular  
Daten und verwandeln so Klicks  
in hochwertige Leads.



Potenzielle Kunden, die beim Besuch 
der Landingpage keine Daten hinter-
lassen, erreichen wir über Retargeting 
ein 2. Mal. Click-To-Messenger Ads  
ermöglichen es uns, den Erstkontakt 
per Chatbot abzuwickeln. Und schon 
hat die Kundenbeziehung begonnen. 

Chatbot

Retargeting Ad



Die Kampagne positioniert e-dialog 
als Partner für Performance und Da-
tadriven Marketing. Aber natürlich 
kann e-dialog auch Kreation. Diese 
verkaufen wir sobald wir einen Fuß 
in neuen Unternehmen haben.




